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INTRODUCCION

El siguiente experimento podriamos en-
cuadrarlo dentro de los experimentos diri-
gidos a comparar la sugestionabilidad di-
ferencial de los sujetos ante informes psi-
coldgicos. El trabajo no es nuevo, y el
hecho de que los sujetos resultan fuerte-
mente influidos por informes psicolégicos
generalizados ha sido repetidamente de-
mostrado en la literatura experimental,
Ulrich, Stachnik y Staiton (1963), Synder
y Larson (1972), Avia y Bragado (1975).

No nos interesa volver a demostrar el
hecho de que las personas puedan ser
influidas a aceptar un informe generaliza-
do y standard de personalidad, aunque en
definitiva nuestros datos deberan corro-
borarlos si el trabajo se ha realizado
correctamente; lo que nos interesa es ver
hasta qué punto es posible predecir en ba-
se a los modelos de personalidad cuales
son los sujetos mas 0 menos susceptibles
a ser influidos por la presentacion de es-
tos informes.

Realmente sobre este tema no se han-

presentado muchos trabajos, al menos
que lo traten directamente, siendo uno de
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los més importantes el anteriormente cita-
do de Avia y Bragado. En este trabajo,
los resultados indicaban que si podia ha-
cerse alguna prediccion a partir de las va-
riables de personalidad. En concreto eran
las variables de rigidez medidas a través
del cuestionario RII, y una variable deno-
minada por los investigadores como «an-
siedad facilitadora del rendimiento», las
que mejor explicaban las diferencias, si
bien, como estas mismas investigadoras
comentan, las correlaciones que presen-
tan son de escasa cuantia y ademas, en el
caso de la rigidez, la correlacion es de dis-
tinto signo para hombres que para muje-
res. Pues mientras que en el caso de los
hombres la correlacion entre rigidez y
acuerdo con el informe era positiva, en las
mujeres era negativa.

Eysenck (1947), indicaba que la dimen-
sion de N era importante para distinguir y
diferenciar el grado de sugestibilidad de
los sujetos, siendo éstos tanto mas suges-
tionables cuanto mayor fuera su pun-
tuacion en N. Es més, aun en contra de lo
previsto, indica Eysenck, aparecieron di-
ferencias entre los sujetos histéricos y
distimicos, siendo ligeramente mas suges-
tionables los sujetos distimicos.



18

Trabajos posteriores como el de Furne-
aux (1961), no encontraron diferencias
importantes en cuanto al grado de suges-
tionabilidad de los sujetos en funcién de
sus puntuaciones en N, ni tampoco en
E-I. Sin embargo, al llevar a cabo un ana-
lisis de datos denominado por Furneaux
(1961) «analisis de zona», y que nosotros
denominamos, de acuerdo con la termi-
nologia de Ghiselli (1963), anélisis de la
«variable moduladora» (de acuerdo con
el cual se deberian tener en cuenta las
puntuaciones en la dimension E-I para
poder hacer predicciones en base a la di-
mension N), encontré que sus nuevas hi-
pOtesis, que indicaban que los sujetos con
valores altos en N y E serian poco suges-
tionables al igual que los sujetos con pun-
tuaciones bajas en N y en E, mientras que
los sujetos con valores altos en una de es-
tas dimensiones y bajos en la otra,
deberian ser mucho més sugestionables,
se confirmaban. Resultados muy simila-
res obtuvieron también Furneaux y.Gib-
son (1961) en un test de hipnosis. Aunque
también se han presentado resultados
contrarios en Furneaux y Bentler (1963) y
Hilgard (1965).

Aunque la base tedrica para el de-
sarrollo de la experimentacion y formula-
cion de estas nuevas hipétesis, no esta su-
ficientemente clara, Eysenck (1966 vy
1967), al revisar estos trabajos, apoya es-
tas predicciones como mas correctas que
las predicciones basadas unicamente en la
dimensiéon de N. Otros trabajos poste-
riores como los de Gibson y Curran
(1974), Gibson y Corcoran (1975) y Gib-
son, Corcoran y Curran (1977), este lti-
mo en un disefio mas completo y con
control del nivel de drive mediante el uso
de diazepan, han vuelto a confirmar las
predicciones formuladas por Eysenck
(1966), y que seran las que definitivamen-
te someteremos a prueba. No obstante,
dado que estos trabajos han ido dirigidos

a estudiar la relacidon entre las dimen- .

siones y el grado de susceptibilidad a ser
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hipnotizados o sugestibilidad al test de
balanceo corporal y nuestro trabajo se di-
rige a ver el grado en que son suges-
tionables los sujetos a partir de las opi-
niones que se les ofrece de ellos, hasta tal
punto que aceptan como adecuado para
ellos un informe de personalidad stan-
dard, y dado que el trabajo de Eysenck
(1947) incluye en su consideracion todo ti-
po de sugestibilidad, mantendremos am-
bas hipoOtesis.

De acuerdo pues con el modelo de Ey-
senck, las hipétesis a someter a prueba en
nuestro trabajo seran:

1. Los sujetos seran tanto mas suges-
tionables (consideraran tanto mas ade-
cuado el informe para describir su perso-
nalidad), cuanto mayor sea su puntuacién
en N.

2. Los sujetos con puntuaciones altas
en Ny E, y los sujetos con puntuaciones
bajas en Ny E, seran menos susceptibles a
la sugestion (considerardn menos ade-
cuado el informe para describir su perso-
nalidad) que los sujetos con puntuaciones
altas en N y bajas en E, y que los sujetos
con puntuaciones bajas en Ny altasen E.

METODO

a) Sujetos:

El trabajo se llevd a cabo con una
muestra de 45 sujetos, 36 mujeres y 9
hombres, entre los estudiantes de 2.° cur-
so de psicologia que habian seguido du-
rante un trimestre un curso dedicado al
estudio de la psicologia de la personali-
dad. Todos estos estudiantes habian reali-
zado anteriormente, en dos sesiones dife-
rentes, las siguientes pruebas de persona-
lidad: E.P.I. (Eysenck y Eysenck, 1964),
RII (Pelechano, 1975), C.E.P. (Pinillos,
1969), ya descritas, adem4s de un cues-
tionario, BS (a), dirigido a medir una va-
riable de reactividad situacional denomi-
nada «depresion situacional». No descri-
biremos este cuestionario, del que se
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incluye un ejemplar al final del experi-
mento, dado que solamente se usé para
poder dar una informacién mayor a los
sujetos en el informe, sin provocar su des-
confianza. Todos estos sujetos, ademas,
habian realizado el experimento de traza-
do en aparatos, sobre el que también se
hace referencia en el informe.

b) Procedimiento:

Se reunid a los sujetos que habian cola-
borado en un experimento anterior de tra-
zado de aparatos (Labrador, 1980), y a
los que se prometiod que se los entregaria
un informe personal con los resultados
que habian obtenido a partir de los cues-
tionarios de personalidad que rellenaron
para realizar ese experimento.

A todos los sujetos se les entrego un fal-
so informe de personalidad, que habia si-
do preparado por el experimentador ba-
sandose esencialmente en el informe pre-
parado para el experimento de Avia y
Bragado (1975), por lo que el informe so-
lo casualmente podia tener alguna rela-
cioén con las caracteristicas personales de
los sujetos.

El informe- constaba de nueve enun-
ciados que hacian referencia de forma
muy concreta a los distintos aspectos de la
personalidad que los alumnos sabian que
podian medir los cuestionarios que
habian rellenado. Un modelo del informe
puede encontrarse al final de este experi-
mento.

Una vez reunidos los sujetos en el aula
de clase, se les indico:

«Se os va a entregar el informe de
personalidad que se os prometid
cuando realizasteis los cuestionarios
de personalidad. Dado que alguno de
los cuestionarios usados estan en
periodo de adaptacion y prueba, se
os pide que, por favor, en una hoja
aparte, deis una evaluacion de hasta
qué punto creéis que cada uno de los
enunciados del informe os describe

Estudkos de Psicologia n.° 3-1980

19

correctamente, de forma que si pen-
sais que es totalmente adecuado para
describiros, le déis un valor de 10, si
no lo es tanto, valores inferiores, y si
es completamente inadecuado le déis
un valor de 0. Como nos interesa
vuestra opiniéon personal, es aconse-
jable que no comentéis nada del in-
forme con otros compafieros, para
que no pueda influiros en vuestras
decisiones, hasta que no hayais aca-
bado la evaluacién.

Tenéis todo el tiempo que necesi-
téis para llevar a cabo este trabajo.»

Después de estas instrucciones, se iba
llamando personalmente a cada uno de
los sujetos y se le entregaba un informe
con su nombre, indicindole que se le
entregaba una fotocopia del original que
guardaba el experimentador para poder
estudiar sus evaluaciones. Finalizada la
tarea, se iba recogiendo a cada sujeto la
hoja de evaluacion conforme acababa, in-
dicando que guardaran silencio para no
molestar a los demas.

¢) Andlisis de datos:

Se tom¢ de cada uno de los sujetos la
media de las nueve puntuaciones corres-
pondientes a cada uno de los enunciados y
se pasO a analizar estas medias por grupos
formados a partir de las distintas va-
riables de personalidad consideradas.

RESULTADOS

Se llevé a cabo primero un analisis de
los resultados en general, y después consi-
derando el sexo y los efectos de cada va-
riable de personalidad de manera aislada.
Los resultados pueden verse en la tabla
n.° 1.

Como puede apreciarse, el resultado
promedio del acuerdo de los sujetos con el
informe es de 7.87, que indica claramente
que se ha producido un efecto bastante in-
tenso de sugestion, y que en general los
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TABLA |

Puntuaciones de grado de acuerdo con el Informe de Personalidad en los distintos grupos formados a partir de las

puntuaciones de los sujetos en los distintos cuestionarios.

N X Sx  MNivel de Significacion
HOMBIES ...ooveeiiee it i iie e i einnes 9 7848 0676
MUJBIES - vttt et eteae e e s e earaeenaenees 3% 7932 1074
TOtAIES .. veei et e 45 78712 1025
Atos enE ... e U173 1.042
Medios en E ..o e 19 792 1211
BajosenE ........oooiiii 12 79% 0548
AtosenN .........coeviviiiinnn... e 9 8514 079 -9
Medios en N ... ooooooooooo B 1p— "8 0
Bajosen N .......ooiviiiiiiii e 12 8.098 05996
AoS en RT ...voeer i i 9 7638 1206
Medios en RT ...oovnnriie i e c e e eaeen 23 8059 1.057
BajosenRY ......coeieiiii 12 7847 0558
AOS N R2 ..ttt et e 9 7674 1268
MedioS en R2 ... 21 8075 1.268
BajosenR2 .....c.ooviiiii i 14 78292 0.701
AROS BN P oottt e e 13 8012 0836
Medios e P ..o.vveinetie i e e 2 8077 1.108
Bajos enP . ..o 9 7.378 0693

sujetos aceptaron con un valor bastante
elevado el informe presentado.

No aparecen diferencias en funcion de|
la variable sexo, como por otro lado era
de esperar de acuerdo con los resultados
obtenidos en los trabajos anteriores, asi
como por el pequefio niimero de sujetos
varones en la muestra.

De las variables de personalidad, la va-
riable E-I no presenta diferencias signifi-
cativas entre los distintos grupos, tal co-
mo podria esperarse a partir de las consi-
deraciones de Eysenck, pero si la variable
N, y ademas estas diferencias aparecen en
la direccion prevista por la hipotesis 1 de
Eysenck, los sujetos con valor alto en N
presentan un acuérdo mayor con el infor-
me, que los sujetos con valores medios en
N (p <.05), y que los sujetos con valores
bajos en N (la diferencia en este caso no
alcanza a ser significativa).

Asi pues, parece relativamente confir-
mado que los sujetos con valores altos en
N son los mas sugestionables, pero la hi-
poétesis de Eysenck de 1947, que propone
una correlacion lineal y positiva entre N y
grado de sugestionabilidad, no se confir-
ma totalmente en cuanto que las rela-

ciones son curvilineas.

Pasemos a considerar la hipotesis 2, pa-
ra la cual debemos dividir a los sujetos en
grupos considerando conjuntamente los
valores en N y E. Se formaron los siguien-
tes grupos en funcion de sus puntuaciones

‘enel E.P.L:

—NE.—Sujetos con puntuaciones
iguales o superiores al percentil 70 en las
dimensiones N y E.

—NI.—Sujetos con puntuaciones
iguales o superiores al percentil 70 en la
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dimension N e iguales o inferiores al de 30
en la de E.

—CE.—Sujetos con puntuaciones
iguales o inferiores al percentil 30 en N, e
iguales o superiores al 70 en E.

21

CIl.—Sujetos con puntuaciones iguales
o inferiores al percentil 30 en Ny E.

Los resultados obtenidos por este gru-
po pueden verse en la tabla n.°® 2.

TABLA li

Diferencias entre Medias de los grupos CE, Cl, NE y NI.

N X Sx___riaceptaciénF1) _ riaceptaciinF2)
...... g 7848 0676 .2068 0516
...... ¥ 792 1014 0399 100

Como puede observarse en esta tabla,
los resultados aparecen en la direccion
formulada por la hipétesis, los sujetos
NE, son los menos susceptibles a la suges-
tion, y los NI, son los que mds, invirtién-
dose las relaciones de los sujetos que pun-
tdan bajo en N, donde los extravertidos
aparecen como mas sugestionables que
los introvertidos. Ademas no sélo apare-
cen los resultados en la direccion espera-
da, sino que en algunos casos las diferen-

CE

CE
Cl

cias entre los grupos son significativas, en
concreto, las diferencias entre los grupos
NI y NE (p<.05), y la diferencia entre los
grupos CI y NI (p <.01).

No obstante hay que indicar que no
aparece una diferencia tan importante
entre los grupos CE y CI, como era de es-
perar para que pudiera aparecer la distri-
bucién propuesta por Furneaux (1961) o
por Eysenck (1966 y 1967). Ver figura
n.° 4,

NI
NI

NE
NE

Figura 4.—Posiciones reales obtenidas por los sujetos (#), y posiciones que tedricamente debian obtener (), segiin

Eysenck.

Con respecto a los factores de rigidez,
dado que no aparecié ninguna diferencia
entre los grupos, y dado que en el trabajo
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de Avia y Bragado (1975), las diferencias
aparecieron al tener en cuenta el sexo de
los sujetos (pues aparecian correlaciones
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de distinto signo para cada uno de los se- do para cada sexo, tanto en el F1, como
xos, en especial en el factor FI) se llevb a en el F2, los resultados pueden verse en la
cabo un analisis correlacional por separa- tabla n.° 3.

TABLA Il

Diferencias en realizacion de los sujetos seprados por sexos y su correlacion con los factores F1y F2.

CE ¥} NE NI
N o 1 8 8 6
X 7.9485 7.8837 74687 86250
P 0.9143 0.4801 1.0326 0.298

Diferencias Significativas- NE-NI: t=2.464 2179, p<.05
CI-Nk t=3.089 3.055 p<.OL

Como puede apreciarse en esta tabla, el
F1 vuelve a presentar una ligera correla-
cion positiva con el grado de aceptacion
del informe en los hombres, pero en las
mujeres la correlacion aunque practica-
mente nula, tiene signo negativo. No obs-
tante, ninguna de estas correlaciones es
significativa ni estd proxima a serlo. El
F2, tiene aun menor capacidad para expli-
car la aceptacion del informe, pues practi-
camente no aparecen correlaciones.

Tampoco la variable de paranoidismo
es capaz de diferenciar el grado de acepta-
ci6én del informe, aun cuando los sujetos
con valores bajos en paranoidismo pre-
sentan unos valores inferiores.

COMENTARIOS

Como se esperaba volvio a aparecer el
fenémeno de aceptacion del informe stan-
dard de personalidad. La mera aparicion
de este fendmeno es ya un dato a favor de
los modelos derivados del analisis fun-
cional, en cuanto que conociendo el tipo
de estimulos a que se somete el sujeto, sea
cual sea la personalidad de éste, van a
aparecer unas conductas (en este caso
aceptacion del informe) indicadoras de la
existencia de este afecto de sugestion. No
obstante, es cierto que esta afirmacion es

.

un poco general y hasta cierto punto am-
bigua, en cuanto que se debia aclarar cual
de las condiciones estimulares o de la inte-
raccioén entre estas son las que realmente
mtervienen en la produccion de este efec-
to. Asi pues, aunque se pens6 en un pri-
mer momento que una de las condicio-
nes estimulares fundamentales era el
prestigio y seriedad del experimentador,
los trabajos de Ulrich, Stachnick y Stai-
ton (1963) o de Snyder y Larson (1972),
en los que los experimentadores eran
los mismos estudiantes y volvié6 a apa-
recer este ultimo efecto, demostraron
que esta variable no era tan fundamental
como parecia.

Otras alternativas explicativas, son las
de la importancia de la deseabilidad social
de los enunciados, comentada ya por Ed-
ward (1957), o las simples tendencias a
dar respuestas afirmativas a los enun-
ciados, tan frecuentemente criticada en lo
que se refiere a los items de los cuestiona-
rios de personalidad (Mischel, 1968), que
en definitiva guardan un parecido bastan-
te grande con éstos.

Asi pues, en este experimento, el mode-
lo de personalidad de Eysenck es mas
correcto y util para hacer predicciones
sobre el comportamiento de los sujetos
que otras alternativas, como pueden ser
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en concreto las de los modelos derivados
del analisis funcional.

Ciertamente puede ser un tanto cues-
tionable la explicacion de como reformula
esta prediccion y hasta qué punto puede
decirse que esta prediccion se fundamente
completamente en el modelo de Eysenck.
Por otro lado, el hecho de que por las ca-
racteristicas de la prueba la relacion entre
el experimentador y el sujeto se viera muy
disminuida con respecto a las tipicas
pruebas de susceptibilidad en el test de ba-
lanceo corporal, dado que en este caso el
sujeto realizaba su tarea de forma indivi-
dual, sin relacion directa, no justificaria
al menos segun el desarrollo propuesto
por Furneaux (1961), el que se sumara al
nivel de N alto del NE la intensa produc-
cion de drive que se espera del extroverti-
do en una relacion interpersonal. No obs-
tante, el que los resultados aparezcan en
la direccion postulada (aunque ciertamen-
te no siempre con valores suficientes para
hacer significativas las diferencias entre
grupos) y que esto mismo haya aparecido
en otros trabajos, como el de Gibson y
Corcoran (1975), o el de Gibson, Corco-
ran y Curran (1977), donde este efecto de
la interaccién entre la variable de E-1 y la
condicion estimular del experimento ha-
gan también algo dificil al aplicar la expli-
cacion desarrollada por Furneaux (1961),
nos lleva a pensar que el problema no esta
tanto en lo correcto de las predicciones,
sino en la explicacion del porqué de estas
predicciones.

En resumen pues, parece ser que este
experimento presenta un pequefio apoyo
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al modelo de Eysenck, y lo que es mas in-
teresante, este apoyo, aun siendo pequefio
por la falta de significacion en algunos re-
sultados, aparece en tareas que implican
la participacion en funciones superiores, y
por lo tanto mas complejas y mas intere-
santes que las meras tareas de repeticiones
motoras simples. Evidentemente seria
muy interesante que fuera en las tareas
donde se exige de manera mas completa y
especifica la participacion de las fun-
ciones superiores, donde las predicciones
a partir de los modelos de personalidad
sean mas eficaces, lo que implicaria que
seria suficiente con hacer algunas distin-
ciones adicionales sobre los sistemas de
respuestas mas simples del organismo (co-
mo las respuestas motoras), para poder
realizar predicciones mas acertadas tam-
bién en esas tareas.

Antes de concluir convendria hacer un
comentario sobre la falta de efectos en-
contrados en las variables de rigidez, en
concreto el factor F1, que si habia servido
para diferenciar, aunque con valores ba-
jos, los resultados de los sujetos, separa-
dos por sexos, en el trabajo de Avia y Bra-
gado (1975). En nuestro trabajo han apa-
recido de nuevo diferencias en el grado de
aceptacion del informe en funcion de la
variable F1, al separar a los sujetos en
funcion del sexo, pero a pesar de que los
resultados aparecen en la direccidén especi-
ficada por estas investigadoras, no son ni
mucho menos significativas, si bien puede
deberse en gran parte al escaso nimero de
sujetos varones de nuestra muestra. En
cualquier caso no esta claro el por qué
aparecian estas diferencias. ’
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INFORMT PSICOLOGICO DE LOS RASGOS CONSTITUTIVOS DE LA PERSO-
NALIDAD EN FUNCION DE LAS PUNTUACIONES ALCANZADAS A PARTIR
DE LAS PRUEBAS REALIZADAS.

1.—Neuroticismo: Ha obtenido puntuaciones moderadamente bajas, significativas
de un control bastante alto de la emocionalidad ante las situaciones de stress.

2.—Extraversién: Ligeramente introvertido. En las situaciones sociales suele cos-
tarle entrar en interaccién con los demas, pero sin embargo, una vez pasados los prime-
ros momentos, la interaccion suele tener un grado aceptable. '

3.—Principalismo social: Sus puntuaciones en este factor sugieren que no suele
creer sin sentido critico en las grandes palabras tales como justicia, patria y sentido del
deber. Se presenta mas bien como una persona flexible dispuesta a escuchar e incluso
tener en cuenta opiniones ajenas a las suyas.

4.—Valoracion del trabajo: Sus respuéstas en lo que se refiere a este factor le pre-
sentan, en relacién a la media de la poblacion, como algo mas exigente que en el caso
anterior. Valora positivamente el trabajo y se presenta poco flexible ante la realizacion
de tareas concretas sin perder el sentido de la realidad que le circunda: en suma, ligera-
mente superior a la media en la importancia que da al trabajo y con valoracién franca-
mente positiva del mismo.

5.—Conformismo en las relaciones interpersonales: Puntaa por debajo de la media
(v la diferencia es estadisticamente significativa). Parece ser inconformista en las rela-
ciones personales con un criterio demasiado exigente por lo que se refiere a la seleccion
de sus amistades. Es probable que haya influido la edad en estas puntuaciones.

6.—Conformismo social: En este factor ocurre un fen6meno similar al caso ante-
rior. Posee un sentido critico quiza excesivo para las condiciones sociales que le rodean.
Independientemente, claro estd, de que las condiciones sociales no sean las 6ptimas, su
imagen de la sociedad espafiola actual es negativa.

7.—Aislacionismo social: En este factor, que también tiene en cuénta la dureza en
las relaciones personales, sus resultados sugieren que es capaz de comprender la acci6én
de sus semejantes pero que no es capaz de comprender sus intereses personales.

8.—Depresion situacional: Sus puntuaciones indican que percibié la prueba de la-
boratorio como relativamente facil, independientemente de las indicaciones que le
hacia el experimentador.

9.—Depresion reactiva: Sus puntuaciones sugieren que a lo largo del dia pasa por
una serie de cambios de humor que forman ciclos de euforia-depresion. Los cambios
observados no son, sin embargo, suficientemente importantes como para ser tomados
en consideracion.
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Debajo de estas lineas encontrard una serie ds calificativos y cus --
opuestos.Se trata de decidir -sin pensar demasiado- cuadl de las dos pe--
labras do cada fila expresa mejor su estado actual o el modo en quec se -
siente ahora. Una vez decidido, haga una cruz en la columna SI de la ho-
Je de respuestas cuando escoja la palabra de la izquierda, ¥ en la de la
G01ltimna ¥0 cuando lo sea por la de la derecha, en el supuesto de no deci-
dirse pStr ninguna, deje en blanco la cakilla correspondiente al par cc pa
labras- .

IZQUIERDA DERECHA
1.~ fresco l.- agotado
Ze~ 3indiferente 2.~ interesado
3.~ ouflrico 30- melancélico
4.- 1lleno de éxito h.- fracasado
S5.- dirritado 5.~ Bposegado
6.~ indeciso 6.- decidido

Te- alegre 7.- pesaroso

de buen humor 8.- contrariado

9.~ sin apetito

10.~ sociablo

1le~- sin aprecio de nadie
12, - relajado

13.- feliz

1k.-  timido

15.~- impuro

16.- Bseguro

9= con apetito
10.- ingociable
1l.: apreciado,
22.- on tonsibn
13.- desgraciado
14.- atrevidoe
15.- puro
16.~ amenazado
17.~ socorrido
18.~ agitado
19.- inseguro
20.- dichoso
21.- rigido
22.- descansado
23.- decidido
24.- intranquilo
25.~ enérgico
26.- . indispensable
27.~ imaginativo
28.- inferior

17e~ atandonado
18.- equilibrado
19.- seguré de si midmo
20.- desdichado
2.~ flexible
22,~ cansado
23.~ indeciso
24,~- tranquilo
25.~ apatico
26.- inGtil

27.~ térve

28.- superior
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Resumen

Se presentd a los sujetos un informe estandar sobre su personalidad para estudiar hasta qué
punto lo acaptaban como adecuado para describirlos a ellos mismos. Se predecia que el grado de
aceptacion de estos informes variaria en funcién de las caracteristicas de personalidad de los suje-
tos. De acuerdo con Eysenck (1967), los sujetos con valores méximos en E y N ala vez (NE y CI)
serian los menos sugestionables, mientras que los sujetos con valores altos en una dimensién y ba-
jos en la otra (NI y CE) serian los mas sugestionables. Los resultados apoyan ligeramente esta hi-
p6tesis. No obstante se cuestiona el que las predicciones se deriven realmente del modelo de Ey-
senk y no sean formulaciones «ad hoc».

Summary

A standard personality inform was presented to the subjects to study as much as it is accepted as a
correct description of theyself. Accord to the prediction, the degree of acceptation of such in-
form must varie in fuction to personality subject’s characteristics. In agreement with the Eysenck
(1967) model the subjects with high and small values in both, E and N, dimensions ( NE and CI)
must be the less suggestibles, whereas the subjects with high value in one dimension and small va-
lue in the other (NI and CE) must be the suggestiblests. The result in part support these predic-
tions. However the fact that the predictions were really derivated of the Eysenck’s model is ques-
tioned.
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Resumé

On a presenté aux sujets un texto standard sur sa personnalité por étudier jusqu’a & quel point ils
pouvaient I’accepter comme adapté a la description d’eux-meme. On pouvait s’attendre & ce que
le degré d’acceptation de ces textes variraient en fonction des caracteristiques des personnalités
des sujets. En accord avec Eysenck (1967) les sujets ayant des valeurs maxima et minimaen Eet N
(NE et CI) seraient les moins influencés, alors que les sujects ayant valeur elevé pour une dimen-
sion et basse por I’autre seraient les plus influencés. Les resultants confirment légérement ces pre-
dictions. Cependant on serait tenté de douter que les predictions soient réalement issues du mode-
le de Eysenck, mais plutdt formulées «ad hoc».
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